
Le fasi dell’acquisto

Info su problema Bisogno definito Decisione Acquisto Uso Post-acquisto

La mia azienda Il mio prodotto o servizio Il cliente ideale

Età Professione

Passioni Paure Stile

Lingua Dove vive
Gli strumenti

SEO - keyword informazionaliAdWordsNewsletter

 Buona graficaGuide Buon copywriting

SEO - keyword transazionali Video tutorial Blog

Vendita online diretta Documenti post-vendita

Il gioco del cliente
Piccola customer journey map in ottica SEO

Definisci il tuo cliente ideale e scegli gli strumenti con cui coinvolgerlo 
durante le fasi dell’acquisto. Scarica le istruzioni dettagliate qui 
http://bit.ly/giococliente.


